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Werk 
 
Das vorliegende Buch hilft, die Chancen des B2B E-Commerce besser zu erkennen und 
die Lösungsansätze ergebnisorientiert zu realisieren. Dabei werden die wirtschaftliche Re-
levanz des B2B E-Commerce und insbesondere die Realisierung von elektronisch unter-
stützten Vertriebskonzepten diskutiert.  
Voraussetzung zur Teilnahme am elektronischen Handel zwischen Unternehmen ist die 
Bereitstellung digital verfügbarer Produktinformationen. Das vorliegende Buch liefert des-
halb einen „roten Faden“ zur schrittweisen Integration bestehender Produkt- und Dienstlei-
stungssortimente in den elektronischen Vertrieb. 
Die im Marktsegment Pharma/Biotechnologie gesammelten Erkenntnisse lassen sich auf 
andere Branchen übertragen. 
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Dr. Peter Demes ist Inhaber der Unternehmensberatung 
Demes Consulting und arbeitet als Vertriebsberater und Ver-
triebstrainer. Er verfügt über mehr als 25 Jahre Vertriebser-
fahrung in nationalen und globalen Vertriebsorganisationen. 
Die Bedeutung des Internets wurde von ihm schon Mitte der 
90er Jahre erkannt. Seitdem setzt er konsequent auf moder-
ne B2B E-Commerce-Lösungen zur Vertriebsunterstützung. 
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